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As recognized, adventure as competently as experience more or less lesson,
amusement, as competently as pact can be gotten by just checking out a ebook Joe
Navarro Menschen Lesen also it is not directly done, you could agree to even
more roughly this life, something like the world.

We allow you this proper as capably as easy pretentiousness to acquire those all. We
give Joe Navarro Menschen Lesen and numerous books collections from fictions to
scientific research in any way. along with them is this Joe Navarro Menschen Lesen

that can be your partner.
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What Every BODY is
Saying Marsilio Editori spa

A counterintelligence

expert shows readers how
to use trust to achieve
anything in business and
in life. Robin Dreeke is a
28-year veteran of federal
service, including the
United States Naval

Academy, United States
Marine Corps. He served
most recently as a senior
agent in the FBI, with 20
years of experience. He
was, until recently, the
head of the



Counterintelligence
Behavioral Analysis
Program, where his
primary mission was to
thwart the efforts of
foreign spies, and to
recruit American spies.
His core approach in this
mission was to inspire
reasonable, well-founded
trust among people who
could provide valuable
information. The Code of
Trust is based on the
system Dreeke devised,
tested, and implemented
during years of field work
at the highest levels of
national security.
Applying his system first

to himself, he rose up
through federal law
enforcement, and then
taught his system to law
enforcement and military
officials throughout the
country, and later to
private sector clients. The
Code of Trust has since
elevated executives to
leadership, and changed
the culture of entire
companies, making them
happier and more
productive, as morale
soared. Inspiring trust is
not a trick, noris it an
arcane art. It's an
important, character-
building endeavor that

requires only a sincere
desire to be helpful and
sensitive, and the
ambition to be more
successful at work and at
home. The Code of Trust
is based on 5 simple
principles: 1) Suspend
Your Ego 2) Be
Nonjudgmental 3) Honor
Reason 4) Validate Others
5) Be Generous To be
successful with this
system, a reader needs
only the willingness to
spend eight to ten hours
learning a method of
trust-building that took
Robin Dreeke almost a
lifetime to create.
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Three Minutes to
Doomsday Grada
Publishing a.s.

An updated, repackaged
edition of the bestselling
divination tool and party
favorite - ask a yes or no
question, open the book,
find your answer - with
more than a million copies
in print. Should you ask
your boss for a raise? Call
that cutie you met at a
party? Sell your Google
stock? Tell your best
friend her boyfriend's
cheating? The answer to
these questions (and
hundreds of others) is in
this fun and weirdly wise

little book that's
impossible to put down.
It's simple to use: just
hold it closed in your
hands and concentrate on
your question for a few
seconds. While visualizing
or speaking your
question, place one palm
down on the book's front
and stroke the edge of the
pages back to front. When
you sense the time is
right, open to the page
your fingers landed on
and there is your answer!
Fun, satisfying, and a lot
less time-consuming than
asking everyone you
know for advice. Over 1

million copies in print!
Nonverbale
Kommunikation im
Recruiting Marsilio Editori
spa

"How can you talk to a
complete stranger as if
you have known them all
your life? Is it really
possible to read
someone's thoughts and
feelings within seconds of
meeting them? In
this..book ... explains the
secrets of the oldest and
most powerful
psychological persuasion
system in the world"--
Back cover.

Phil Hellmuth Presents




Read 'Em and Reap
Springer-Verlag

It is 1988 and Florida-
based FBI agent Joe
Navarro divides his time
between SWAT
assignments, flying air
reconnaissance, and
working counter-
intelligence. A body-
language expert with an
uncanny ability to "read"
those he interrogates,
Navarro is known as
super-intense - an agent
whose work ethic quickly
burns out partners. He
craves an assignment that
will get him noticed by the
FBI top brass but then

again, as he'll come to
learn: be careful what you
wish for . . . It was while
on a routine assignment -
interviewing a 'person of
interest', a former US
soldier named Rod
Ramsay with links to
another soldier, Clyde
Conrad, recently arrested
in Germany as a traitor -
that Navarro thought he
smelled a rat. He noticed
a tic in Ramsay's hand
when Conrad's name was
mentioned. Not a lot to go
on, but enough for
Navarro to insist that an
investigation be opened.
What followed was

extraordinary - and
unique in the annals of
espionage detection - a
game of cat-and-mouse
played at the highest
level: on one side, an FBI
agent who must not
reveal that he suspects
his target; on the other, a
traitor, a seller of his
country's secrets, whose
weakness is the thrill he
gets from sparring with
his inquisitor. To prise
from Ramsay the full
extent of the damage he
had wrought, Navarro had
to pre-choreograph every
interview because
Ramsay was exceptionally
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intelligent, with the
second highest IQ ever
recorded by the U.S.
Army. It would become an
interrogation that literally
pitted genius against
genius - a battle of wits
fought against one of the
most turbulent periods of
the 20th century - the
demise and eventual
collapse of the Eastern
Bloc and the Soviet Union
- and the very real
possibility that Russia's
leaders, in a last
desperate bid to alter
history's trajectory, might
engage in all-out war. As
Navarro was to learn over

the course of nearly fifty
exhausting and mind-
bending interviews and
interrogations, Ramsay
had handed the Soviets
the knowledge needed to
destroy America and its
western allies... In Three
Minutes to Doomsday, Joe
Navarro tells this
extraordinary story for the
first time - a story of the
exposure and breaking of
one of the most damaging
espionage rings in US
history whose treachery
threatened the entire
world.

Be Exceptional
HarperCollins

He says that's his best
offer. Is it? She says she
agrees. Does she? The
interview went great—or
did it? He said he'd never
do it again. But he did.
Read this book and send
your nonverbal
intelligence soaring. Joe
Navarro, a former FBI
counterintelligence officer
and a recognized expert
on nonverbal behavior,
explains how to "speed-
read" people: decode
sentiments and behaviors,
avoid hidden pitfalls, and
look for deceptive
behaviors. You'll also
learn how your body



language can influence
what your boss, family,
friends, and strangers
think of you. You will
discover: The ancient
survival instincts that
drive body language Why
the face is the least likely
place to gauge a person's
true feelings What
thumbs, feet, and eyelids
reveal about moods and
motives The most
powerful behaviors that
reveal our confidence and
true sentiments Simple
nonverbals that instantly
establish trust Simple
nonverbals that instantly
communicate authority

Filled with examples from
Navarro's professional
experience, this definitive
book offers a powerful
new way to navigate your
world.

Die Korpersprache des
Datings MVG Verlag
very great player knows
that success in poker is
part luck, part math, and
part subterfuge. While the
math of poker has been
refined over the past 20
years, the ability to read
other players and keep
your own "tells" in check
has mostly been learned
by trial and error. But
now, Joe Navarro, a

former FBI
counterintelligence officer
specializing in nonverbal
communication and
behavior analysis—or, to
put it simply, a man who
can tell when someone's
lying—offers foolproof
techniques, illustrated
with amazing examples
from poker pro Phil
Hellmuth, that will help
you decode and interpret
your opponents' body
language and other silent
tip-offs while concealing
your own. You'll become a
human lie detector, ready
to call every bluff—and
the most feared player in
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the room.

Diary of Thoughts MVG
Midnchner Verlagsgruppe
Mehr Erfolg im Leben und
Beruf Die Essenz der 50
besten Bucher Uber
Personlichkeitsentwicklun
g, Motivation, Karriere
und Finanzen Wer
erfolgreich sein will, muss
seine Zeit sinnvoll und
effizient fur seine Ziele
einsetzen. Dieses
unentbehrliche Buch stellt
die 50 wichtigsten
Bestseller zu den Themen
Karriere, personliche
Entwicklung, Business und
Geld vor und liefert
komprimiertes Wissen

und wertvolle
Leseempfehlungen flr
alle, die beruflich und
personlich vorankommen
maochten. Ob Knallhart
verhandeln von FBI-Mann
Chris Voss, Uber die
Psychologie des Geldes
von Morgan Housel,
Schnelles Denken,
langsames Denken von
Daniel Kahnemann oder
12 Rules for Life von
Jordan B. Peterson -
Daniel Seifert vermittelt in
aller Pragnanz, wie man
seine Konzentration
erhoht, besser
kommuniziert, das
Verhandlungsgeschick

trainiert, Denkfehler
vermeidet, die Resilienz
starkt, wirklich effizient
arbeitet und sein Geld
optimal anlegt und
vermehrt. Lies dich
erfolgreich enthalt die
Essenz aller Ratgeber, die
man kennen sollte, um in
Beruf und Leben das
Maximum zu erreichen.
Sehen, was andere
denken Springer Nature
Das bringt lhnen die 3.
Auflage: Sie unterstutzen
den Klimaschutz, erhalten
schnell kompakte
Informationen und
Checklisten von Experten
(Ubersicht und




Pressestimmen in der
Buchvorschau) sowie in
der Praxis erprobte
Ratschlage, die auch dank
AddOn Schritt far Schritt
zum Erfolg fuhren. Denn
im Berufsleben, aber auch
in der Alltags-
Kommunikation ist es
unabdingbar, Menschen
gut und schnell richtig
einschatzen zu kdnnen
um seine Ziele zu
erreichen. Doch
Menschenkenntnis ist
keine
Geheimwissenschaft und
hat auch nichts mit
Esoterik zu tun. Das aus
der Kriminialistik

bekannte Profiling bedient
sich viel mehr
wissenschaftlicher
Methoden und kann so
helfen, anhand von
Korpersprache, Gestik,
Mimik, Stimme und
sonstigen
Verhaltensmerkmalen
andere besser zu
durchschauen und so
Ldgen, Betrug und
Manipulationsversuche
rechtzeitig zu erkennen.
Dieses Buch gibt einen
Uberblick. Wir geben
Ihnen die bestmogliche
Hilfe zu den Themen
Beruf, Finanzen,
Management,

Personalarbeit und
Lebenshilfe. Dazu
versammeln wir in jedem
Buch die besten Experten
ihres Fachs als Autoren -
ausfuhrliche Biographien
im Buch -, die einen
umfassenden Uberblick
zum Thema geben und
bieten Ihnen zusatzlich
Erfolgsplaner-Workbooks
in gedruckter Form.
Unsere Ratgeber richten
sich vor allem an
Einsteiger. Leser, die
vertiefende Informationen
suchen, kdnnen diese
umsonst als AddOn mit
individuellen Inhalten
nach Wunsch auf Deutsch
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und Englisch erhalten.
Maglich wird dieses
Konzept durch ein
besonders effizientes,
innovatives Digital-
Verfahren und Deep
Learning, KI-Systeme, bei
denen neuronale
Netzwerke in der
Ubersetzung zum Einsatz
kommen. Daruber hinaus
geben wir mindestens 5
Prozent unserer Erlose
aus dem Buchverkauf an
soziale und nachhaltige
Projekte. So stiften wir
Stipendien oder
unterstltzen innovative
Ideen sowie
Klimaschutzinitiativen und

werden dafur teilweise
auch staatlich gefdrdert.
Mit unseren
Ubersetzungen vom
Deutschen ins Englische
verbessern wir die
Qualitat von neuronalem
Maschinenlernen und
tragen so zur
Volkerverstandigung bei.
Mehr dazu finden Sie auf
der Website unseres
Berufebilder Yourweb
Instituts. Verlegerin
Simone Janson ist zudem
Bestseller-Autorin sowie
eine der 10 wichtigsten
deutschen Bloggerinnen
laut Blogger-Relevanz-
Index, auBerdem war sie

Kolumnistin und Autorin
renommierter Medien wie
WELT, Wirtschaftswoche
oder ZEIT - mehr zu ihr
u.a. in Wikipedia.

Lies dich erfolgreich
Grada Publishing a.s.

Vraj je toto najlepsia
ponuka. Je to naozaj tak?
Hovori, Ze suhlasi. Naozaj
suhlasi? Ten pracovny
pohovor sa mi podaril.
Alebo nie? Sl'Ubil, Ze to uz
nikdy neurobi. A zase to
urobil... Chcete sa vyhnut
podobnym neprijemnym
prekvapeniam a byt o
krok dopredu pred
ostatnymi? Poradi vam Joe
Navarro, byvaly agent




kontrarozviedky a
uznavany expert FBI na
neverbalne spravanie. V
knihe vysvetluje, ako
rychlo ,precitat” druhych
[udi: ako odhalit ich
myslienky, desifrovat
pocity a umysly, vyhnut
sa skrytym nastrahdm a
rozpoznat klamlivé,
necestné konanie.
Pochopite, ako mézete
svojou recou tela
ovplyvnit, o si 0 vas
myslia $éf, rodina,
priatelia aj Uplne cudzi
[udia.

Three Minutes to
Doomsday MVG Verlag
Ein solches Buch uber

10

Kdrpersprache hat es
noch nie gegeben:
geschrieben von einem
FBI-Agenten, dessen
Aufgabe es 25 Jahre lang
war, Spione, Morder und
Verbrecher anhand ihrer
Kdrpersprache zu
entlarven. Denn nur 20
Prozent unserer
Kommunikation laufen
uber das gesprochene
Wort. Wir kommunizieren
also zu 80 Prozent

nonverbal und unbewusst.

Der international
anerkannte Experte Joe
Navarro erklart exakt, wie
man sein Gegenuber
durchschaut, wie man

Geflihle und
Verhaltensweisen prazise
entschlusselt, Fallstricken
ausweicht und souveran
Kdrperhaltung und Mimik
entlarvt, die in die Irre
fuhren sollen. Von Kopf
bis Full werden Gesten,
Haltung und Mimik unter
die Lupe genommen und
nach dem neuesten Stand
der Forschung analysiert.
Ces gestes qui parlent a
votre place Redline
Wirtschaft

Les secrets du langage
corporel. Négociation
commerciale, rendez-vous
galant, entretien
d'embauche, achat d'un

10
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appartement...dans de
nombreuses
circonstances de la vie
quotidienne, vous devez
vous assurer que la
personne en face est en
phase avec vous et vous
parle sincerement.
Dangerous
Personalities MVG
Verlag

Vraj je toto najlepsia
ponuka. Je to naozaj tak?
Poradi vam Joe Navarro,
byvaly agent
kontrarozviedky a
uznavany expert FBI na
neverbalne spravanie. V
knihe vysvetluje, ako
rychlo ,precitat” druhych

ludi: ako odhalit ich
myslienky, deSifrovat
pocity a umysly, vyhnut
sa skrytym nastraham a
rozpoznat klamlivé,
necestné konanie.

What Every BODY is
Saying MVG Verlag

Was macht
auBergewdhnliche
Menschen zu dem, was
sie sind - einflussreich,
effektiv, vorbildlich und
fuhrungsbegabt? Die
Eigenschaften, die sie zu
etwas Besonderem
machen, haben nichts mit
Bildung, Einkommen oder
Talent zu tun. Joe
Navarro, internationaler

11

Bestsellerautor mit
Millionenauflage,
verbrachte ein
Vierteljahrhundert beim
FBI und fihrte mehr als
10 000 Gesprache mit
Zeugen und
Verdachtigen. Dank seiner
lebenslangen Erfahrung in
der Analyse von
menschlichem Verhalten
konnte Navarro flinf
Prinzipien definieren, nach
denen herausragende
Personlichkeiten leben: -
Selbstdisziplin - denn wer
andere fUhren mochte,
muss zunachst sich selbst
fuhren kénnen. -
Beobachtungsgabe - nur



wer jede Situation schnell
und genau einschatzen
kann, kann auch sofort
reagieren. -
Kommunikation - wer
verbale und nonverbale
Interaktion beherrscht,
kann Uberzeugen,
motivieren und
inspirieren. -Handeln - nur
wer selbst Hand anlegt,
kann als gutes Beispiel
vorangehen. -
Psychologisches
Wohlbefinden - das
besondere Geheimnis
erfolgreicher Personen.
Joe Navarro verwebt
meisterhaft historische
Biografien mit den

12

neuesten
wissenschaftlichen
Erkenntnissen Uber
nonverbale
Kommunikation und
Uberzeugung und seine
eigenen fesselnden
Erfahrungen zu einem
Rahmen, der jedem helfen
kann, wirklich
auBergewohnlich zu sein.
Ako prekuknut druhych
l'udi MVG Verlag

Aprende a interpretar el
comportamiento humano
de la mano de un
reconocido experto.
Imaginate lo que
supondria ser capaz de
descifrar lo que los demas

piensan, sienten o se
proponen; de persuadirlos
e influir sobre ellos; de
identificar, sin necesidad
de palabras, sus
preocupaciones 'y
opiniones; imaginate lo
que supondria mejorar el
modo en que los demas te
perciben y despertar en
ellos el deseo de
identificarse contigo, al
tiempo que les transmites
seguridad y confianza.
Todos poseemos una
extraordinaria capacidad
innata de discernir e
influir, pero no la solemos
llevar a la practica. El
objetivo de este libro,

12
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escrito por el ex agente
del FBI Joe Navarro, es
ayudarte a sacar el mayor
provecho de ese gran
potencial que todos
tenemos al alcance de la
mano: la silenciosa, y aun
asi poderosa, fuerza de la
inteligencia no verbal, un
elemento clave para
pasar de la mediocridad al
éxito.

La inteligencia no
verbal Bantam Books
Art. Obsession. Murder.
Three bodies found in
Central London. All
arranged in bizarre poses.
The Metropolitan Police at
a loss. The senior

investigating officer asks
his former superior,
retired DCI Amber Fearns,
for help. Amber refuses,
wants nothing to do
anymore with violence
and murder. But one
glance at the crime scene
photos and she's drawn in
against her will... because
she sees something none
of the investigators could
see. As soon as she starts
working the case, her
instinct tells her the killer
will strike again. It's just a
matter of when. Can
Amber help stop him
before he kills again? To
find out, get your copy of

13

crime thriller In Their
Likeness now. In Their
Likeness is the first book
in the Amber Fearns
London thriller series by
Denise Yoko Berndt,
combining psychological
suspense with police
procedural. All novels in
this series can be read as
a standalone.

The Code of Trust St.
Martin's Press

Der ehemalige FBI-Agent
Joe Navarro ist bekannt
als Experte fur
Korpersprache mit der
Fahigkeit, die Menschen
lesen und deuten zu
kénnen, er hat diverse



Bestseller zu dem Thema
geschrieben. In Allein
gegen den Feind erzahlt
Navarro nun die wahre
Geschichte, wie er durch
seine Fahigkeit
Korpersprache zu
entschllUsseln, einer
gigantischen Luge auf die
Spur kommt. Denn durch
verraterische
Korpersprache wahrend
eines Verhors gerat Rod
Ramsay in das Visier von
Joe Navarro. Schnell wird
klar, dass Ramsay Einiges
zu verbergen hat und im
Lauf der weiteren Verhére
zeigt sich, dass Ramsay
einer der gefahrlichsten

14

russischen Spione aller
Zeiten ist. In diesem Buch
beweist Joe Navarro
einmal mehr seine
Fahigkeiten,
Korpersprache zu
entschlisseln - im Stil
eines packenden Thrillers.
The Book of Answers
William Morrow
Paperbacks

Crime is never
unpredictable. Before a lie
is spoken, a pocket is
picked, or an assault is
inflicted, each and every
criminal gives off silent
cues. They can be as
subtle as a shrug of the
shoulder, a pointed finger,

or an averted gaze. But
together, they make up a
nonverbal language that
speaks loud and clear—if
you're trained to see it.
CRIME SIGNALS is the first
book to offer a
comprehensive guide to
the body language of
criminals. Filled with
amazing real-life stories of
crime and survival, it's
designed to help you stay
alert to the warning signs
of a wide array of
offenses. From the tell-
tale signals of a swindler
to the warning signs that
experts use to help thwart
terrorism and violent

14
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crime, this book breaks
down a criminal's body
language into clear
recognizable symbols.
What is the look of a lie?
How do child predators
unknowingly give
themselves away? What
were the clues that
exposed white-collar
offenders like Martha
Stewart and Andrew
Fastow? Answering these
questions and more, Dr.
David Givens, a renowned
anthropologist and one of
the nation's foremost
experts in nonverbal
communication, offers a
fascinating, instructive,

and essential tool for
warding off crime and
protecting the safety or
yourself and your family.
Nonverbal
Communication in
Recruiting EDITORIAL
SIRIO S.A.

What makes a narcissist
go from self-involved to
terrifying? In this national
bestseller, Joe Navarro, a
leading FBI profiler,
unlocks the secrets to the
personality disorders that
put us all at risk. “l should
have known.” “How could
we have missed the
warning signs?” "l always
thought there was

15

something off about him.”
When we wake up to new
tragedies in the news
every day—shootings,
rampages, acts of
domestic terrorism—we
often blame ourselves for
missing the mania lurking
inside unsuspecting
individuals. But how could
we have known that the
charismatic leader had
the characteristics of a
tyrant? And how can
ordinary people identify
threats from those who
are poised to devastate
their lives on a daily
basis—the crazy
coworkers, out-of-control



family members, or
relentless neighbors? In
Dangerous Personalities,
former FBI profiler Joe
Navarro has the answers.
He shows us how to
identify the four most
common "dangerous
personalities"—the
Narcissist, the Predator,
the Paranoid, and the
Unstable Personality—
and how to analyze the
potential threat level.
Along the way, he
provides essential tips
and tricks to protect
ourselves both
immediately and in the
long-term, as well as how

16

to heal the trauma of
being exposed to the
destructive egos in our
world.

Die Psychopathen unter
uns Harper Collins
"Anyone pursuing success
must read this book."
—Chris Voss, author of
Never Split the Difference
A master class in
leadership from the
world’s top body language
expert From
internationally bestselling
author and retired FBI
agent Joe Navarro, a
groundbreaking look at
the five powerful
principles that set

exceptional individuals
apart Joe Navarro spent a
quarter century with the
FBI, pursuing spies and
other dangerous criminals
across the globe. In his
line of work, successful
leadership was quite
literally a matter of life or
death. Now he brings his
hard-earned lessons to
you. Be Exceptional
distills a lifetime of
experience into five
principles that
outstanding individuals
live by: Self-Mastery: To
lead others, you must first
demonstrate that you can
lead yourself.

16
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Observation: Apply the
same techniques used by
the FBI to quickly and
accurately assess any

situation. Communication:

Harness the power of
verbal and nonverbal
interaction to persuade,
motivate, and inspire.
Action: Build shared
purpose and lead by
example. Psychological
Comfort: Discover the
secret ingredient of
exceptional individuals.
Be Exceptional is the
culmination of Joe
Navarro’s decades spent
analyzing human
behavior, conducting

more than 10,000
interviews in the field, and
making high-stakes
behavioral assessments.
Drawing upon case
studies from history,
compelling firsthand
accounts from Navarro’s
FBI career, and cutting-
edge science on
nonverbal communication
and persuasion, this is a
new type of leadership
book, one that will have
the power to transform for
years to come.

Menschen verstehen und
lenken Rodale Books
Scharfen Sie mit diesem
Buch lhren Blick far

17

nonverbale
Kommunikation im
Recruiting Fundierte
Studien belegen, dass im
Bewerbungsgesprach zu
80 Prozent die nonverbale
Gesprachsebene daflr
verantwortlich ist, ob sich
Bewerber und
Unternehmen flireinander
entscheiden. Auch aus
diesem Grund beleuchtet
dieses Buch umfassend
die wichtige Rolle
nonverbaler
Kommunikation im
Recruitingprozess - vom
Vorstellungsgesprach bis
hin zum Assessment-
Center. Erfahren Sie, wie



Sie nicht nur die
passendsten Bewerber
identifizieren, sondern
auch, wie Sie die
Begehrtesten von ihnen
vom Eintritt in Thr
Unternehmen
Uberzeugen. Als
erfahrener
Arbeitsmarktmanager hat
Christian Bernhardt dabei
den aktuellen Wandel der
Marktverhaltnisse im
Blick. Zudem liefert lhnen
dieses Buch: Wertvolles,
detailreiches Wissen zu
Korpersprache
Praxiserprobte Impulse
zur Weiterentwicklung des
Recruitingprozesses

18

Konkrete Anhaltspunkte,
um eine falsche
Bewerberauswahl
zukunftig zu vermeiden
Dadurch scharfen Sie mit
diesem Werk nachhaltig
Ihre Sinne fir die
Wahrnehmung von
unterbewussten
Korpersignalen. Lernen
Sie die Korpersprache
Ihres Gesprachspartners
kennen Lesen Sie in
diesem Buch Uber
nonverbale
Kommunikation zunachst
mehr Gber die
Rahmenbedingungen, mit
denen Unternehmen
aktuell beim Recruiting

konfrontiert sind. Im
weiteren Verlauf
verknUpft Bernhardt die
Bedeutung von Mimik und
Gestik im Zuge des
Personalgewinnungsproze
sses. AnschlieBend lernen
Sie, wie Sie potenzielle
Kandidaten bereits
wahrend des
Vorstellungsgesprachs
richtig lesen. Unter
anderem stehen in
diesem Werk folgende
Bereiche nonverbaler
Kommunikation im Fokus:
- Auftritt des Bewerbers
und erster Eindruck -
Status und
Territorialverhalten -

18
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Haltung - Bewegungen -
Begrufung und
Handshake - Augen und
Blickkontakt - Mimik und
Emotionen - Gestik -
Atmung und Stimme -
Beine und FURe Insgesamt
bietet Ihnen das Buch
~Nonverbale
Kommunikation im
Recruiting” eine optimale

Mischung aus
wissenschaftlich
fundierten Erkenntnissen
und praktischen
Elementen. Der klare
Fokus liegt jedoch auf
dem Praxistransfer,
wodurch lhnen dieses
Werk durch viele Tipps
und Beispiele hilfreiche
Werkzeuge an die Hand

19

gibt, die Sie direkt in
Ihrem beruflichen Alltag
einsetzen kénnen. Eine
grundlegende
Leseempfehlung fur
Mitarbeiter im
Personalwesen,
Headhunting oder
Employer Branding sowie
fUr Studenten der
Betriebswirtschaftslehre.



